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Zakazané presvedcovaci techniky: Jak pomoci
neurolingvistického programovani naplno
rozvinout svou schopnost vnimat a pUsobit na
ostatni

Na objednavku - Prodej a jednani se zakazniky

Dotknul se vas nékdo... slovem?
Pronesl| treba jedinou vétu, ale na vas to zapUsobilo,
jako by vam podrazil nohy?

Nékdy stadi fict jediné slovo, jednu vétu, jednu myslenku...
a dotkne se nas to mnohem vic, nez hodiny diskuse a desitky argumentd.

Kdyz ale vime, Ze slova mohou byt nepfijemné ostra,
mame také jistotu, Ze funguji i obracené:

Jednim slovem, jednou vétou ¢i jednou myslenkou mizeme
svij protéjsek povznést, presvéddit, ale i "pohladit".

A jakmile si za¢neme na ostatnich vSimat neurolingvistickych signald, okamzité pochopime, co staci
udélat a co staci fict, aby nas vnimali a chapali, jako nikdy pred tim.

Nékteri se s touto schopnosti narodili.
My ostatni se ji ale mlzeme rychle naucit:

Na speciadlnim tréninkovém dni s ndzvem "Zakazané" presvédcovaci techniky: Jak pomoci
neurolingvistického programovani naplno rozvinout svou schopnost vnimat a pusobit na
ostatni" si totiz ukazeme, jak probudit svou schopnost zapUsobit na ostatni rychle a pfirozené, aniz
bychom museli cokoliv ménit na sobé samém.

Jak vam tento seminar pomuze v praxi

Na seminari se dozvite:

Jak 0 50 % zvysit Ucinek vasich nabidek, navrhl a jednani

e Jak a pro¢ do prodeje zakomponovat tzv. "smyslové modality"

* 5 specifickych krokd, kterymi zvysite Gc¢innost obchodnich schizek

e Proc rfada lidi "neslysi" vami vyslovené argumenty a jak to zménit

¢ Jak zdkaznik@im spravné odhalit to, co dosud nevnimali (prestoZe jste jim to rikali)
e S kym si pfi jednani nebudete rozumét... a jak to obejit
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e Jaky trik nas naucil Steve Jobs pro Uspéch pfi obchodnich jednanich
e Z jakych Casti se sklada skutecné ucinna obchodni prezentace

e Jak skryté "tahat za nitky" v dopisech, emailech a sms zpravach

e Jak pomoci stejné techniky ozivit prodej v maloobchodnim prodeji

Jak ovlivnit zavéry, které doda zakaznikovi jeho vlastni mozek

e Co ukéazaly vyzkumy o tom, jak reaguje nas i zakazniklv mozek na rlizné nabidky

e Jak v praxi vyuZit tzv. neuromarketing a najit zdkazniklv "spoustéc"

e Jak vyzrat na nakupciho, i kdyz je prfesvédcen, Ze se rozhoduje racionalné

V jakych 5 programech "bézi" nas mozek a jak se trefit do "programu" zédkaznika
Komu davat vic detaill, specifikaci, ¢isel... a s kym si povidat vic o uZitku

Jak poznat, zda chce zakaznik novinky a zmény... nebo tradici a osvédcené funkce
Podle ¢eho poznat, zda druha strana vyvine aktivitu... nebo bude pasivné Cekat
Kdo potrebuje nase ujisténi a ubezpeceni... a kdo musi naopak vSe rozhodnout sém
Co délat, kdyz druha strana neslysi na nabidky slev ¢i bonus(

Jak Sikovné ovliviiovat pomoci NLP pribéhd

e Proc je pfibéh (s NLP kli¢i) mocnym ovliviiovacim nastrojem

* Co zpUsobuje pribéh v mysli zdkaznika a proc to funguje

e Kdy v rdémci obchodniho jednani "nasadit" nas pribéh

ProC nestaci jakakoliv historka a co musi spravny pribéh obsahovat
* Jaké typy pribéhl mate k dispozici a jak si vybrat ten spravny

e Jak z vasi firmy a vasich zkusenosti vydolovat pribéh, ktery zaplsobi
e Jak vas pfibéh spravné vygradovat a vyzkouset jeho Gcinek

Jak hodnoti lektora absolventi jeho dalsich
seminari

"Seminar splnil mé ocekavani, velmi uspésné navazal na mé predeslé poznatky, navic jsem diky
tomuto seminari zjistil, Ze svoji praci nedélam vibec spatné. Nejvice mne zaujala prakticka cviceni, pri
nichz si ¢clovék nejlépe udéla predstavu o vykladanych pojmech. Mam rad seminare, kde jsou uvadény
priklady z praxe." Vaclav Vesely

"Lektor nejel podle predem dané osnovy, ale zajimal se o konkrétni dotazy Ucastniki a poté seminar
tomuto prizplsobil. Dokazal "rozpoutat" velkou komunikaci navzéjem. Libilo se mi, Ze jsme byli
primymi tucastniky a spolutvdrci seminare, ne jen posluchaci." Ludmila Hubackova

"Pohodova pratelska atmosféra, zabavné a srozumitelné podani lektora. Teoretické poznatky
obohacené praktickymi zkusenostmi pfitomnych." Mgr. AlesS Vesely

Objednejte si tento seminar pouze pro vase
pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikl najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)

mdzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni

efektivniho prinosu staci pro realizaci seminéare jiz skupina 8 - 12 Ucastnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pripravime nezavazny navrh

22-02-2026 2/3 © cve.cz


mailto:namiru@cvc.cz

vzdéldvaciho programu "na miru".

e Typ: Prodej a jednani se zadkazniky
e Uroven: Nevyzaduje pfedchozi znalost tématu

e Cena seminare: 2 950 K¢ bez DPH

Prinldseni na seminar

Zakazané presvedcovaci techniky: Jak pomoci
neurolingvistického programovani naplno rozvinout svou
schopnost vnimat a plUsobit na ostatni
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