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Prodejni triky pro maloobchod: Jak nejen
chytrym usporadanim zbozi zvysit prodeji o
nekolik desitek procent

Na objednavku - Prodej a jedndani se zakazniky

Vedete prodejnu Ci obchod a chcete zvysit jeji trzby?
Dodavate své vyrobky do maloobchodni sité a chcete, aby se jich prodavalo co nejvice?

Na specidlnim seminafi "Prodejni triky pro maloobchod: Jak nejen chytrym usporadanim zbozi
zvysit prodej i o nékolik desitek procent" zjistite, jak toho dosahnout... s minimalnim naklady.

Na tomto intenzivnim jednodennim seminafi se pod vedenim zkuSeného lektora dozvite:
Jak trvale zvysit prodej metodami merchandisingu

e Jak chytrym usporadanim prodejny a zboZi ovlivnit, co, kdy a kolik budou zdkaznici nakupovat

e Jak vam pomohou techniky merchandisingu ovliviiovat zdkazniky v jejich vybéru

¢ O ¢em se rozhoduje 67% zakaznik( az v prodejné... a jak dosédhnout, aby vybrali podle vasich
predstav

« Co ovliviuje celou polovinu vsech ndkupd... a jak na to vasi prodejnu a zboZi pripravit

Jak se zakaznici pri ndkupu rozhoduiji... a jak na to reagovat

e Pro¢ je velmi dllezité misto prodeje... a jak tim ovlivnit ndkupy
e Co je "planovany nakup" a co miZete udélat, aby zakaznik utratil co nejvice
e Kdy nakupuje zédkaznik impulzivné a jak jej v tom ovlivnit... a podpofit

Jak zakaznika "privést" ke zbozi, které mu chcete prodat

e Jak usporadanim prodejny "vést" zakaznika od regalu k regalu

e Jak chytrym usporadanim regalu zédkaznikovi "ukazat", co ma koupit

e Kam umistit dalSi zbozi, které chcete podpofit

e Jak a kam umistit reklamni materidly a poutace

e Jak spravné naaranzovat vstup do prodejny a co sem v Zzadném pfipadé nepatri

e Jak vytvofit v prodejné atmosféru pro nakupovani... a které tfi metody vam v tom pomohou
e Jak prodlouzit pobyt zdkaznika v prodejné... a zvysit objem jeho nakupu

Jak usporadat zbozi v regalech, aby upoutalo pozornost

e Jak spravné usporadat zbozi pro maximalni objem prodeje

Na co si davat pfi doplnovani zbozi pozor

Kam umistit drazsi vyrobky... a kam ty levnéjsi

Které zbozi umistit do nékolika réznych pozic... a pro¢

e Jak pouzit tzv. POS materidly ke zvySeni prodeje

e Jak umisténim zbozi v regalech prodat az o polovinu vice... nebo méné
e Jak ovlivni prodej zboZi vyska jeho umisténi... a co je tzv. mrtva zéna

e Jak usporadat zbozi v regéle, aby na zékaznika plsobilo "opakované"

Jak rozmistit zbozi v prodejné, aby jej zakaznici nakupovali
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e Jakym smérem zdkaznici pfi ndkupu postupuji

e Pro¢ mize umisténi "vlevo" nebo "vpravo" ovlivnit prodejnost zbozi az Sestindsobné!
e Kam umistit obtizné prodejné zbozi

¢ Cojsou "druha umisténi" a jak jimi mdzete dale zvysit prodej

e Jak spravné usporadat prostor kolem pokladen... a prodat "impulzivni polozky"

e Ktera mista v prodejné jsou pro prodej nevhodna... a co do nich umistit

Jak zakazniky podpo¥it v nakupovani

e Jak vam pravidle "KDO-VI-CE-PRO-DA" pomUze zvysit trzby
e Jak spravné sdélit cenu a uvadét informace o baleni, slevach a specialnich akcich
o Cim podpofit ndkup zlevnénych vyrobk{

Objednejte si tento seminar pouze pro
vase pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikd najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdlzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 G¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Prodej a jednani se zakazniky
e Uroven: Nevyzaduje ptedchozi znalost tématu

e Cena seminare: Na vyzadani

Prinldseni na seminar

Prodejni triky pro maloobchod: Jak nejen chytrym
usporadanim zbozi zvysit prodej i o nékolik desitek
procent
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