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Jak ovlivhovat podfizené€, kolegy a zakazniky:
Jak dosahnout toho, aby lidé prijali vase
myslenky... a vzali je za své

Na objednavku - Manazerské dovednosti

Pokud chceme uspét, musime umét pro své myslenky a napady ziskat své kolegy, podfizené a
zdkazniky.

A abychom vam v tom pomohli, se zkusenym psychologem jsme pfipravili specialni seminar "Jak
ovlivihovat podrizené, kolegy a zakazniky: Jak dosahnout toho, aby lidé pfijali vase
myslenky... a vzali je za své".

Cil tohoto seminare je jednoduchy: Ukazat vam, jak dosahnout toho, aby ostatni pfijali za svou i
myslenku, o které si na samotném zacatku mysleli, Ze je to Uplny nesmysl.

Na seminafi se dozvite a naucite pouzivat:
Jak je mozné ovlivihovani lidi vyuzit... a zneuzit

e Jak je mozné ovliviiovani lidi vyuzit (a zneuzit)

e Proc je emoce rychlejsi nez myslenka... a silnéjsi nez rozum

e Jak funguje princip reciprocity a proc¢ se "dobro" oplaci... i s Uroky

 Co je "raport" a jak tuto dovednost pouzit pfi formovani vztah

e Jak funguji pfi ovliviiovani lidi ritualy... a jak je vyuzit

* Jak plsobi pocit prislusnosti ke skupiné a jaké zde hrozi nebezpedi zneuZiti
e Jak funguje princip vzacnosti a kdy hrozi riziko manipulace

Jak ovliviiovat zakazniky pfi obchodnim jednani

e Jak se naucit klast spravné otazky ve spravny cas... a spravnym lidem

e ProC vybudovat s klientem vztah... jesté dfive, nez zacnete obchodovat

* Jak se vyhnout zbyte¢nym a predvidatelnym problémdm

e Jak resit problémy spolupraci a kde tyto "spojence" hledat

e Jak jednoduchou technikou reagovat, kdyz se jednani nevyviji podle vasich predstav
e Jak udrzet zajem vaseho partnera... a co udélat, kdyz zacne upadavat

Jak si presvédcovani usnadnit pouzitim "myslenkové mapy"

e Jak uvaZzuje vas partner a jakych 5 krok( musi predchazet dohodé
e ProC neni vyuziti zkuSenosti samoziejmé a co pro to musime udélat
e Z Ceho ma obavu vas protéjsek a jak ji odstranit

e Jak se ponaucit z prostého sledovani chovani lidi kolem vas

Jak ovliviovat pomoci tzv. "neurolingvistického programovani"

e Jak vhodné vyuzivat rec téla a co tim rychle docilite

e Co je "zrcadleni" a "kopirovani" a jaky vliv to ma na vaseho partnera
e Jak se stat "sympatakem" a co proto musite udélat

e Jak klasifikovat uzitek pro druhou stranu a ukazat jeho prospéch
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Jakou silu maji vase slova... a jak ji vyuzit

¢ Jaka slova nesmite pfi jednani s partnerem pouzivat a pro¢
e Jak vyuzit tzv. "techniku cisel"

Jak najit a pouzit to, co druhou stranu "Zene kupredu"

e ProcC lidé vzdy chtéji vice nez maji... kdyz maji spravny motiv
e Jak najit motiv, ktery bude vas protéjsek "hnat kupredu"
e Jak pfi motivovani postupovat

Jak ovliviiovat problémové klienty

e Jak poznat "problémového" klienta
e Jak zménit chovani problémového klienta
e Jak jej motivovat a ovlivnit jeho dalsi jednani

Jak se v ovliviiovani zdokonalovat

e Jak lidi kolem sebe "vyburcovat" a pfitom nestresovat sebe a ani je
e Jak prekonat nesouhlas a odmitnuti

e Jak si stanovit cile

e Jak pracovat s parafrazemi a kdy a jak je pouzivat

e Jak vyuzit odmén jako strategie ovliviiovani

e Jak uvést do Cinnosti apaticky protéjsek

Objednejte si tento seminar pouze pro
vase pracovniky

Pokud chcete v této oblasti zdokonalit vice pracovnikd najednou, tento seminar (nebo jemu podobny)
mdzeme usporadat i v terminu a misté, které si ur¢ite sami a pouze pro vase pracovniky. (K dosazeni
efektivniho prinosu staci pro realizaci seminare jiz skupina 8 - 12 Gc¢astnik(.) Zatelefonujte na 585 227
076 nebo napiste na namiru@cvc.cz a my pro vase pracovniky pfipravime nezavazny navrh
vzdélavaciho programu "na miru".

e Typ: Manazerské dovednosti
o Uroven: Nevyzaduje pfedchozi znalost tématu

e Cena seminare: Na vyzadani

Prinlaseni na seminar

Jak ovliviiovat podfizené, kolegy a zakazniky: Jak
dosahnout toho, aby lidé prijali vase myslenky... a vzali

je za své
| |
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